
DIPLOMADO EN GESTIÓN Y
MARKETING DEL SECTOR DE

REGALO PUBLICITARIO

 

ASESORADO  POR: Frederic
Llovet



FIDELIZACIÓN DEL 
CLIENTE

TELEMARKETINGTÉCNICAS DE VENTA

GESTIÓN PIME FINANZAS

ACCIONES FORM ATIVAS BLOQUE 1  :     Dir igido pr incipa lm ent e a  

com ercia les

ACCIONES FORM ATIVAS BLOQUE 2  :     Dir igido pr incipa lm ent e a  

Gerencias

Cert if icación Cert if icación Cert if icación

DIPLOM A EN
GESTIÓN Y M ARKETING 

DEL SECTOR REGALO 
PUBLICITARIO

CERTIFICADO:
TÉCNICO COM ERCIAL 

SECTOR REGALO 
PUBLICITARIO

CERTIFICADO:
GESTIÓN EMPRESA SECTOR 

REGALO PUBLICITARIO

DESCRIPCIÓN
Proceso  certificación

Realizando  una Acción
Formativa  del Bloque  I  (a
elección  propia) y  las  dos
Acciones Formativas
del  Bloque  II podrán
obtener  el certificado:



DISPONIBILIDAD  DEL  MATERIAL  DE
ESTUDIO

Tomando  como  referencia  criterios  pedagógicos  y criterios  de  máxima
adaptación  de  los  contenidos  al  sector  de  la  fabricación  y  venta  de
artículos  de  reclamo  publicitario,  el  material  de  estudio  y  seguimiento
del  Itinerario  formativo,  en ésta  su primera  edición,  será  el siguiente:

DIPLOMADO EN GESTIÓN Y MARKETING DEL SECTOR RECLAMO
PUBLICITARIO

CURSO
Entrega
material

Duración
realización

prevista
Certificado

Técnicas  de Venta Enero 3 meses
Ok

Fidelización  del  Cliente Marzo 3 meses
Ok

TeleMarketing Junio 3 meses
Ok

Finanzas        Septiem
bre

3 meses
Ok

Gestión  Pime Diciembre        3 meses
Ok



DESARROLLO  Y SEGUIMIENTO  DEL CURSO

Introducción

El  diseño  de  los  cursos  que  integran  el  Itinerario  Formativo  para
conseguir  el   Diploma  en  Gestión  y  Marketing  del  Sector  de  Regalo
Publicitario  ha  priorizado  el  objetivo  de  conseguir  el  reciclaje  y  la
especialización  profesional  de  todos  aquellos  alumnos  que  finalicen
completamente  el programa.

Modalidad

A DISTANCIA

Dedicación  y comodidad

Una  vez  formalizado  el  compromiso,  el  participante  recibirá  una
carpeta  de  anillas  con  los  capítulos  que  componen  el  Módulo
Formativo  (p.e   Técnicas  de  Venta),  que  le  permitirán  gestionar  la
documentación  sustituyendo,  ampliando  y/o   actualizando.

En la  presentación  de  dicho  curso  se  expondrán  las  instrucciones  de
seguimiento,  consultas  y evaluación  del  mismo.

La modalidad  formativa  a distancia  ofrece  la  posibilidad  de  realizar  y
seguir  el  programa  formativo  dedicando  el  tiempo  y  los  recursos  en
función  de  las  posibilidades  individuales  de  cada  uno.  El participante
marca,  por  tanto,  cuando,  donde  y  cuanto  tiempo  dedica  al  estudio.
La única  limitación  establecidas  son las expuestas  en la Estructura  del
Itinerario  formativo  (pág.  3  del  presente  documento).  En  ella  se
establece  el  orden  de  realización  de  los  cursos  y  la  obligación  de
iniciar  el  Itinerario  por  el  Bloque  I, y  haberlo  completado  para  acceder
al Bloque  II. 

NOTA:  cualquier  alteración  o  demanda  que  no  se  ajuste  a  estos
criterios  se acordará  con los interesados.

MATRÍCULA:  ACLARACIONES,  INSCRIPCIONES  Y
PRECIOS  



Las peticiones  de  matriculación,  deberán  cursarse  a  través  de  la  secretaria
de Fyvar  :

Srta.  Cristina Teléfono  contacto:     93  454  63  06  de  16:00   a  20:00
Horas

Como  hemos  podido  observar,  existen  dos bloques:

BLOQUE  1  compuesto  por  3  cursos  y  está  especialmente  concebido  para
todas  aquellas  personas  que  ejercen  una  actividad  comercial  :

SOCIOS NO SOCIOS
TÉCNICAS DE VENTAS................................ 160  €    200

€
FIDELIZACIÓN CLIENTES ........................... 160  €    200

€
TELEMARKETING......................................... 160  €    200

€

INSCRIPCIÓN AL PROGRAMA COMPLETO
DE LOS TRES CURSOS................................ 450  €    550

€
* I.V.A. NO INCLUIDO

Por  cada  curso  que  efectúen  recibirán  el  Certificado  de  Aptitud
correspondiente,  el  precio  de  cada  módulo  para  los  Socios  de  Fyvar  es  de
160€.  La  inscripción  al   programa  comercial  completo,   es  de  450€  y
recibirán  el CERFITICADO  DE TÉCNICO  COMERCIAL DEL SECTOR REGALO
PUBLICITARIO .

BLOQUE  2 ,  especialmente  creado  para  Directores,  Gerentes  o
responsables  de  Administración , consiste  en 2 cursos:

SOCIOS NO SOCIOS
GESTION DE PIME.................................... 160€    200  €
FINANZAS (para  no financieros)........... 160€    200  €
*  I.V.A. NO INCLUIDO

En cada  curso  se expedirá  el  Certificado  de  Aptitud  correspondiente,  y  para
la  obtención  del  CERTIFICADO DE  GESTION  EN  EMPRESAS  DEL  SECTOR
DE REGALO  PUBLICITARIO ,  deberán  completar  la  formación  escogiendo
uno  de los cursos del  BLOQUE 1.

CURSO DEL BLOQUE 1......................... 160€    200  €

INCRIPCION AL PROGRAMA COMPLETO DE
LOS TRES CURSOS .............................. 450€     550

€
* I.V.A. NO INCLUIDO



BOLETÍN  DE INSCRIPCIÓN

DIPLOMADO EN GESTIÓN Y MARKETING DEL SECTOR REGALO
PUBLICITARIO

Datos  de  Empresa

Empresa........................................................................................................................
..................
Persona  de  contacto  de
Formación........................................................................................
Cargo.............................................................................................................................
.................
Dirección.......................................................................................................................
.................
Población.............................................................CP.....................................................
................
Teléfono.................................................Fax.................................................................
..................
Correo
electrónico....................................................................................................................
....
CIF..................................................... Socio SI ? NO ?

BLOQUE  1 : COMERCIAL SOCIOS NO SOCIO

Técnicas  de Ventas................................ 160  €    ?    200  €    ?
Fidelización  de clientes  ........................... 160  €   ?    200  €    ?
Telemarketing    ......................................... 160  €    ?    200  €    ?
Programa  completo  de los tres  cursos.......    450  €   ?    550  €    ?
*I.V.A NO INCLUIDO

BLOQUE  2 : GESTIÓN SOCIOS NO SOCIOS

Gestión  pyme  ....................................... 160€  ?     200  €   ?
Finanzas  (para  no financieros)............ 160€  ?     200  €   ?
*  I.V.A. NO INCLUIDO

En cada  curso  se expedirá  el Certificado  de Aptitud  correspondiente,  y para  la obtención  del
CERTIFICADO  DE  GESTION  EN  EMPRESAS  DEL  SECTOR  DE REGALO  PUBLICITARIO ,
deberán  completar  la formación  escogiendo  uno  de los cursos  del  BLOQUE 1.

Curso  bloque   1.............................................. 160€ ?    200  €  ?



Programa  completo  de los tres  cursos .........    450€ ?     550€

?
* I.V.A. NO INCLUIDO

Enviar  la solicitud  de inscripción  a:
FYVAR A/A Cristina  Pérez
Compte  d´Urgell,  165- 167  1º  2º  Esc. A 08036  Barcelona
Tel:  93/  454.63.06 Fax:  93/453.40 .46


